WAS UNS AUSZEICHNET
IN DER BERATUNG

Im B2B Business Development bin ich ein erfah-
rener Experte mit langjahriger Berufserfahrung
in der Software und IT/TK Industrie. Ich gebe Franz Schreiber
meinen Kunden praxisnahe Losungen fiir Ver-
trieb und Marketing an die Hand und gerne auf
Wunsch auch bis zur Bestandskundenbetreuung

"Marketing ist die Kunst
Chancen aufzuspiiren,
Vertrieb ist die Kunst
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" Wer auf andere Leute
wirken will, der muss erst
einmal in ihrer Sprache mit
ihnen reden" Kurt Tucholsky
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Ich betreue Sie

als innovativer
Beratungsdienstleister
fuir Vertrieb und
operatives Marketing.
Ich habe es mir zur
Aufgabe gemacht,
Vertriebsdienstleistung,
Wirtschaftlichkeit

und Erfolg lhres
Unternehmens
nachhaltig zu steigern
und zu verbessern.

Vertrieb- und Marketing Strategien entwickeln - Veranderungen gestalten

GANZHEITLICHE VERTRIEBSBERATUNG

Als Business Development Berater fiir Vertrieb und Busi-
ness-to-Business Marketing im deutschsprachigen und
internationalen Raum, konzentriere ich mich auf die bedeu-
tenden Herausforderungen in der IT & Software Industrie.
Durch die Symbiose von Business-, Technologie und Tran-
sformationskompetenz sorge ich mitwirkend fiir Ergebnis-
se, die meine Kunden erfolgreicher und wettbewerbsfahiger
machen.
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Der Vorgehensweise im Vertriebsmanagement wird von mir
je nach Anforderung ganzheitlich betrachtet (Organisation,
Strategie, Prozess) und kann je nach speziellen Bedarf ihres
Unternehmens von mir modular aufgebaut werden. Somit
haben Sie die notwendige Flexibilitat, die Sie bendtigen um
die gewiinschten Dienstleistungen fiir ihren Vertrieb und
Marketing ihrer Unternehmensstrategie anzupassen. In
der Business-to-Business Branche habe ich mich fokus-
siert fir den Vertrieb von komplexen Technologie basierten
Losungen und den Geschéftsfeldaufbau von strategischen
Markten und Produktfeldern. Mit meiner langjahrigen
Vertrieb und Marketing Erfahrung mit Schwerpunkt B2B
Losungsgeschaft schwer erklarbarer Produkte, bin ich fiir ihr

Unternehmen ein Partner, um Business und Technologie
nachhaltig miteinander zu verbinden und am Markt
erfolgreich zu positionieren. Ich konzentriere mich mit mei-
nem ganzheitlichen Vertriebsmodell konsequent auf die
Geschaftsentwicklung einer der fiihrenden Investitions-
gliterbranchen: IT / Software Losungsgeschéft.

Als Dienstleister fiir Vertrieb & Marketing arbeite ich
partnerschaftlich direkt mit lhnen als Kunde zusammen und
unterstiitzen Sie ganzheitlich in den Bereichen strategische
Konzepte, Aufbau von Geschaftsfeldern und Operational
Excellence fiir Vertrieb und Marketing.

Ich begleite Sie auch in der Beratung beim Einsatz von
Technologie (CRM, Lead-, Kampagnen und Kundenmana-
gement) und der Schnittstelle zwischen Vertrieb und Mar-
keting, um Effizienz und Effektivitatspotenziale freizusetzen
und ihr Geschéftsfeld optimal auf die Anforderungen des
Marktes und die Kundenbediirfnisse anzurichten. Diese
ganzheitlich methodische Betrachtung und Anpassung von
Prozessen, Systemen und Verhaltensweisen gewahrleistet
den Beratungserfolg bei unseren Kunden.

1. Produkte und Dienstleistungen positionieren
2. Potentiale entdecken und Markte entwickeln
3. Prozesse gestalten und Ablaufe optimieren
4. Mallnahmen im Vertrieb optimal umsetzen

5. Vertriebsprozesse priifen und transformieren

Basis meiner Beratungskompetenz und Best-of-Practice
Erfahrungen sind eine Vielzahl an erfolgreich durchgefiihrten
Vertriebsprojekten, die sich in die Leistungsbereiche Akqui-
sekonzepte, strategische und operative Positionierung, Lead
Management, Sales und Operational Marketing zusammen-
fassen lassen. Ich unterstiitze Sie dort, wo ich einen echten
Mehrwert auf Basis meiner langjahrigen Erfahrung aus einer
Vielzahl an Vertriebs- und Marketingprojekten bieten kann.



